
• Vertriebserfahrung optimalerweise im Vertriebsinnendienst, als Inside Sales 
Manager, Tele�Sales Agent im B2B Vertrieb, Account Manager, 
Geschäftskundenbetreuer oder als Promoter

• Kommunikations- und Verhandlungsgeschick sowie Abschlussstärke in 
Verkaufsgesprächen

• Eigenmotivation, Ehrgeiz sowie serviceorientiertes und zielorientiertes Arbeiten

Dein Profil:

• Moderner Workspace mit ergonomischen Doppel-Monitor-Arbeitsplätzen, 
höhenverstellbaren Tischen und lichtdurchfluteten Büros

• Individuelle Entwicklung durch strukturierte Onboarding-Programme sowie gezielte 
Fort- und Weiterbildungen

• Starker Teamspirit in einem familiären, jungen Umfeld mit regelmäßigen Teamevents, 
Sportaktivitäten und Feiern

• Attraktive Extras wie Mitarbeiterrabatte, Jubiläums-Boni, kostenfreie Getränke und 
eine top-ausgestattete Küche

• Optimale Erreichbarkeit durch eine sehr gute Verkehrsanbindung und ausreichend 
verfügbare Mitarbeiterparkplätze

Prüßner - mehr als nur ein Arbeitsplatz:

Interesse geweckt?
Dann freuen wir uns auf Deine aussagekräftige Bewerbung 
unter Angabe des frühestmöglichen Eintrittstermins und 
Gehaltsvorstellungen an

bewerbung@pruessner-gmbh.de

Prüßner GmbH
Siemensstraße 9, 06449 Aschersleben
Tel.: 0 3473 9134 333

Deine Aufgaben:
• Kompetente Betreuung und technischer Support für unsere Kunden
• Eigenverantwortliche Erstellung und aktive Nachverfolgung von Angeboten
• vollständige Auftragsabwicklung von der Auftragsannahme bis zur Rechnungsstellung
• Administrative Entlastung und enge Zusammenarbeit mit dem Außendienst

Vertriebsmitarbeiter im Innendienst (m/w/d)
Schwerpunkt: B2B

Wir suchen Dich für:

Gemeinsam 
bewegen wir mehr.


